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中期的成長戦略

将来の確実な成長のための立体的な成長戦略

既存のASTERIA 
ニーズへの対応

SaaS時代のための

 新製品

世界市場への展開

- Lingr 
- lino

-OnSheet 
- c2talk  
- Topika

- Version Up 
- MDM One
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データ連携パッケージ市場規模（サーバー）

従業員数 企業数※１ 普及率：2013※２ ターゲット
企業数

１〜９ 861,164 0% 0

１０〜９９ 316,679 2% 6,333

１００〜９９９ 37,265 50% 18,632

１０００以上 2,232 95% 2,120

合計 1,217,340 - 27,085

（実績とシェアより当社推定）

2008/3
約2,500社

2013/3

約

 
27,000社

出典：

※１：帝国データバンク企業統計2008/05

※２：当社予測
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最新事例：ベネトン様

極めて短期間に
システム稼動!

Point
1
戦
略
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最新事例：リコー様

DataCasterを
高く評価!

Point
1
戦
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最新事例：WOWOWコミュニケーションズ様

ASTERIAをアプリ
開発基盤に利用!

Point

1
戦
略



ソフトウェアで世界をつなぐ

©2008 インフォテリア株式会社 2009年３月期第1四半期決算説明会 7

ASTERIA導入社数は500社に迫る

導入社数 15
累計社数 477

2009年3月期Q1
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リピート増加!

Point

累計社数には、同一会社の場合は

 
別拠点の導入でもカウントされていま

 
せん。（リピートに含まれる）

導入は大企業（または

その子会社）が多い

中堅企業へ広がり
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「@warp」製品アライアンス
 ASTERIA WARPでつながるパッケージ製品群

５０製品達成!

Point

など
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顕在化するマスターデータ問題
財務会計 顧客管理 ECサイト 生産管理 人事給与

顧客データ

製品データ

システム毎バラバラに重複管理されているマスターデータ

レポートの品質低下・遅延、CS(顧客満足度)の低下、

処理コスト増大、情報漏洩リスク

仕入先データ

顧客データ

製品データ

顧客データ

製品データ

販売データ販売データ

製品データ

部品データ

受注データ

在庫データ

社員デーｔあ

口座データ

社員データ

在庫データ

1
戦
略
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ASTERIA MDM One

データキャスター

エムディーエム

 

ワン

データ

ガバナンス

A Single
Version of

Truth

データ

クオリティ

ASTERIA MDM One 製品群

MH / DQ / GT / MI

パートナー企業
コンサルティング

 

/ インテグレーション

 

/ ツール

国産初のマスターデータ管理（MDM）パッケージ

ITpro EXPO 2008（日経BP社）で

AWARD受賞！

エムディーエム

 

ワン
1
戦
略
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SaaS時代のための新製品

(Web)
SaaSクライアントサーバー

■ソーシャルカレンダー

c2talk （クライアント）

■Webチャットサービス

Lingr （Web）

■企業課題管理サービス

Topika （Web）

「つなぐ」シーンの拡大

■オンライン表計算サービス

OnSheet （Web）

■安心確実なファイル転送

DataCaster（クライアント）

■マスターデータ管理

MDMOne（サーバー）

２本目、３本目の柱を作り「つなぐ」シーンを拡大

■データ連携

ASTERIA（サーバー） ■SaaS版EAIサービス

ASTERIA On Demand （Web）

■オンライン付箋サービス

lino （Web）

2

×3
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略
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ソフトウェアで世界をつなぐ

ネットサービスの企画・販売集中

既存サービス間での連携やサービス開発方針の一本化による

サービス品質の向上を実現

ネットサービス事業

販売を委託

事業の住み分けを明確化

2

2007年10月設立

戦
略
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OnSheet強化

SaaS型オンライン表計算サービス「オンシート」

四半期ごとのバージョンアップ

ブラウザだけで稼動

企業システムと繋がる表計算

データを全て中央管理

月額課金

オンシート

Google Appsに無い
システム連携を実現!

Point

2
戦
略
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OnSheetの新機能「リモートデータ」

為替データ

株価データ

グラフ・図形

Webサイトの情報を
リアルタイムに表示!

Point

2
戦
略
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OnSheet適用事例

「日経コンピュータ」(2008.2.15号）

（著作権保護のため印刷不可）

システム開発ツール
としてのOnSheet!

Point

2
戦
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ASTERIA On Demand

財務管理 生産管理

SaaS版ASTERIA （2008年1月提供開始）

＝SaaS同士や企業システムを繋ぐ

ASTERIA On Demand

他のSaaS・・・・・・・

社内システム

オン

 

デマンド

世界初の
SaaS版EAI

Point

2
戦
略
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世界のソフトウェア市場

米
35.9%

その他
25.7%

Source：世界情報サービス産業機構
（Forecast for 2008）

独
7.4%英

6.0%
仏

5.8%
日本
5.6%

中
4.5%

伊
2.9%

蘭
2.6%

世界のソフトウェア市場（金額）を100とした場合の国別割合
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lino （2008年4月提供開始）
リノ

日、英、中、
３ヶ国語提供

Point
3
戦
略

約３割が海外

からの利用
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Rejaw （2008年8月提供開始）
リジャウ

英語圏向け
先行リリース

Point
3
戦
略

すでに多くの

紹介記事
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開発協力チームは世界に展開

香港

ボストン

シカゴ

サンフラン
シスコ

ウクライナ

オランダ

杭州

イギリス
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2009年3月期について

インフォテリア株式会社
2008年3月期

決算説明
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2009年3月期業績予想

（連結）
2009年3月期

中間
Q１実績

2009年3月期

通期

売上高 450 進捗率

 44.9% 1,100

営業利益 △98 △65 10

経常利益 △98 △65 10

当期利益 △100 △66 5
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安定基盤と成長要素

ネットサービス事業

ASTERIA事業

年20%以上の成長を目指す 年50%以上の成長を目指す

安定基盤 急成長要素
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今期計画ハイライト
 

（１）

①
 

確実な成長のために

有力なASTERIAマスターパートナーの追加

TDCソフト、三菱総研DCS (2007年度)

富士通ビジネスシステム
 

(2008年5月)
※ASTERIAマスターパートナーは年間3,000万円以上のライセンス販売計画が参加前提

ASTERIA強化バージョンの出荷 (7月)

100項目を超える顧客の声の反映

ASTERIA WARP 4.2、Lite 4.2

ASTERIA WARP LiteのOEM

@warp 2nd GiGの開催

済

済

済

済
済

済
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今期計画ハイライト
 

（２）

②
 

将来の飛躍のために

ASTERIA MDM Oneの出荷

MDM One DQ, MH （出荷済）

MDM One MI, GT （予定）

インフォテリア・オンラインの本格活動開始

c2talk, Topikaの販売移管、強化

SaaS製品「Onシリーズ」のラインアップ拡充

ラボリリース（「lino」「Rejaw」など）の実施

海外展開への布石

済

済

済
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2009年3月期業績予想
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21.5%成長

Point

黒字回復

Point
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今期計画必達のために

① ASTERIAを中心に確実な増収を図る

② 新製品で今後の飛躍の布石を打つ

パートナー拡充
新バージョン発売

MDM One
OnSheet
lino      など

売上約２割増
黒字回復

など
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ありがとうございました

インフォテリア株式会社

2009年3月期 第1四半期決算説明
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